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掲載

JIP's Direct 「FOCUS」： リテール証券会社の2024年3月期決算動向について

第1章2023年度決算の特徴

第2章リテール営業を取り巻く環境

第3章進む大手の提携戦略とビジネスモデル変化

第4章リテール証券業の実務的課題について

ホールセール分野で提携戦略をどう利用し
ていくか

どの様な助言サービスを提供するか

営業現場で情報をどう使いこなすか

どう係わっていくか（金融商品、紹介）

戦術的にどう使い分けていくか

資産管理型営業

顧客資産の
最大化ニーズ

安定的な
利益確保

ファンド
ラップ

SMA レベルフィー

不動産 ローン 相続

金融商品
供給元

アナリスト
データ

分析者（DS)

資産管理型営業の実務的課題 大手ネット証券の戦略的課題

国民の投資・資産形成の為
のニーズ取り込み

トレーディングイ
ンフラ提供

将来資産形成
インフラ提供

委託手数料
無料化戦略

対面による
助言での付
加価値模索

仲介業者
提携金融機

関等
提携投資助

言業

職域
ビジネス

M&A等助言
業務

IPOやPO

リテール証券業における課題について
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